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西肯麦能为客户带来什么价值？

智能制造 2025，工业远程通信为必备的基础网络架构。

设备互联是本质，确保联网稳定性、安全性以及易用性是关键。

老客户
深化合作的

纽带

新客户
拓展业务的
敲门砖

竞争对手
征战沙场的

武器

 人无我有，人有我优
品质选择，无忧售后

凭借着在远程通信领域的独特技
术，西肯麦的解决方案可以帮助
一线销售人员建立销售信心与赢
得客户的青睐。

除了价格，我们更关心价值与体
验。花了低价格，买来一个不稳定，

操作繁琐，无灵活扩展性，无长远
规划的产品，那将是往窗外扔钱。

 稳定性

多重保障措施，确保网络稳定
1. 断网重连
2. 设置网络优先度
3. 低网速、高延时下表现更佳
4. 全球众多知名客户背书

客户会议
聊一点新的内容

一周能上三面的老客户，维
持现有的订单，除了那些老
东西，每天都是老生常谈。

带上咱家的 SiteManager，和
客户来一场远程通信的演示。

当然去之前，必须把本应用
指南好好研读，这样才能够
旗开得胜，皆大欢喜。

安全性

关注设备、人员与主动安全
1. 远程访问时对现场提示
2. 无限多维度的权限分配
3. 主动更新潜在风险防范
4. 防呆设计，减少人为犯错

客户需要的产品
才能得到见面机会

随着用户技术水平与工业自动化
技术的发展，常规品类，如 PLC、
触摸屏等已经成为通用产品，门
槛逐渐降低，竞争加剧。

远程通信虽然不是新的技术，但
非 VPN 的链路、稳定链路无子网
冲突、精准权限管理都是客户此
前关心但并未解决的问题，绝非
普通的 VPN 解决方案能比。

易用性

易学易用， 电工都会操作
1. 设备 1 分钟即可上线
2. 适合非 IT 人员使用
3. 复杂功能“友好”化
4. 批量化管理设备很轻松


